
 

 

  



 

 

 
 

納思達股份有限公司董事長 汪東穎 

 

「回顧奔圖出海歷程，香港優良的營商環境提供了揚帆遠

航的東風，國家“一帶一路”倡議描繪了清晰的航海藍

圖。奔圖則以產品與服務爲帆，乘風破浪，贏得用戶信

睞，成爲中國品牌國際化的亮麗名片。」 



 

 

依託香港，走向世界 

奔圖點亮“一帶一路”的打印傳奇 

  

在全球化浪潮與“一帶一路”倡議的宏大背景下，中國

企業正在加速國際化進程。奔圖國際有限公司作爲中國打印

機產業的傑出代表，依託香港獨特的區位優勢與營商環境，

緊跟國家戰略，成功開拓“一帶一路”市場，實現了企業自

身的跨越式發展，推動了中國打印機產業在國際舞臺上的崛

起。這是一個關於戰略、機遇與奮鬥的故事，也是一段中國

企業出海的成功典範。  

 

 
 

香港，奔圖出海的戰略支點 

 

香港作爲國際金融、貿易和物流中心，擁有自由開放的

經濟體制、健全的法律體系、低稅制和完善的基礎設施，成



 

爲連接中國內地與全球市場的橋樑，也是企業出海的重要跳

板。 

 

奔圖早在海外佈局之初，便選擇在香港設立奔圖國際，

作爲集團全球運營和海外業務拓展的總部。這一決策爲奔圖

提供了便捷的跨境資金管理和融資渠道；其自由貿易政策與

零關稅優勢，顯著降低了物流與運營成本；而高度國際化的

專業人才庫，則爲奔圖組建了一支精通國際規則、熟悉本地

市場的精英團隊。 

 

依託香港這一戰略支點，奔圖高效管理“一帶一路”國

家的市場開拓、銷售網絡建設、售後支持與品牌推廣。這裏

不僅是資金和資源的調度中心，更是信息、技術與人才的聚

合平臺，爲奔圖出海提供了堅實支撐。  

 

 
 

 

 

 



 

 

跟隨“一帶一路”，繪製全球版圖  

 

“一帶一路”倡議爲中國企業走出去，提供了歷史性機

遇。奔圖以香港作爲橋頭堡，精準佈局，穩步推進在中東歐、

東南亞、中東、非洲等沿線國家的市場佈局。  

 

國際打印機市場競爭激烈，長期被國際巨頭壟斷。奔圖

深入調研當地市場需求，發現許多“一帶一路”國家正處於

數字化轉型初期，對性價比高、可靠耐用的打印產品需求巨

大。借助國家“一帶一路”合作框架下的政策溝通與設施聯

通，奔圖積極與當地政府、商會和企業建立聯繫，參與各類

經貿洽談會和展會，迅速提升品牌知名度。  

 

在東南亞，奔圖產品以出色的性能和有競爭力的價格，

迅速進入政府、教育機構和中小企業，打破了原有市場的壟

斷格局。在中東歐，奔圖針對當地企業對高效辦公解決方案

的需求，提供了定製化的產品與服務，獲得了良好的市場口

碑。在中東，奔圖的產品經受住了高溫乾燥環境的考驗，其

可靠性贏得了用戶的廣泛信賴。  

 

 



 

 

以產品與服務，贏得世界青睞  

 

出海成功，歸根結底要靠過硬的產品和極致的服務。奔

圖堅持自主創新，擁有完整的打印機核心技術，產品覆蓋了

個人家用、中小企業到大型組織的全場景需求。針對“一帶

一路”地區電力不穩、多塵高溫等複雜環境，奔圖對產品進

行了適應性優化，確保各種條件下的穩定運行。節能環保的

設計也契合了全球可持續發展的趨勢。  

 

打印機是高頻使用的辦公設備，及時專業的售後服務至

關重要。奔圖不僅設有多語種客服與技術中心，還在“一帶

一路”國家建立了完善的經銷商和維修服務網絡，提供快速

響應、上門維修和耗材配送等一站式服務。“本地化”服務

極大增強了用戶信任。  

 

憑藉對質量和服務的執着追求，奔圖的產品從“中國製

造”逐漸轉變爲“中國智造”和“中國質造”的代表。許多

用戶反饋“奔圖打印機不僅價格合理，而且智能便捷、扛打

耐用，服務隨叫隨到，是值得信賴的合作夥伴。”口碑效應

帶動了銷量的持續增長，奔圖在許多國家的市場份額穩步提

升，海外業務年均增長率持續走高，成功躋身全球打印機市

場的主要競爭者行列。  

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 
 

經過數年的精耕細作，奔圖的出還戰略結出了豐碩成果。

回顧奔圖出海歷程，香港優良的營商環境提供了揚帆遠航的

東風，國家“一帶一路”倡議描繪了清晰的航海藍圖。奔圖

則以產品與服務爲帆，乘風破浪，贏得用戶信睞，成爲中國

品牌國際化的亮麗名片。  

 

展望未來，奔圖的故事仍將繼續書寫。它象徵着中國企

業的智慧、勇氣與擔當，在全球化的大潮中，正自信地走向

世界舞臺的中央。 (完)  



 

 

 

 


